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- ccuata la crescita che s
stava §vi uppmdo con titmi wop—

o elevati pér una Pmi a gestione

familiares A patlare & I"hsa Bac-
cini, 37 anni, amministrarore de-
legato. della socierd, figha del fon-
darore Gisulfo. «Bra un-passo che
meditzvame da tempos, prosegue,
aavevamo. bisogno di implémen-
tare PIOCSSSi standard qualitetivi;
rategie € una, gestione mqmg{_m
i.lulv., per-contiwiaré a- valorizzar
quello che eravamo riuscitl a fare
fno a oggb. Non poco a giundicare
dai risultati economid consegui-
ti: dal 2005, { ricavi della Baceini
sono crescint raddoppiando ogni
anno fino a tagliare 1l traguardo
dei 100 milioni di euro.
in questa stofia ¢'¢ stata una du-
plice presa di coscienza da parte

dei tiolari delPazienda. Sul fron-

te - imprenditoriale, ma anche su
quello  consulenziale.  Vittorio
Salvini, Germano Rossi ¢ Dino
Guglielmin, sono 1 professionisti
della Advisa st! che da anni assi-
stevano a famiglia Baceini, «Sono
degli outimi commercialist», rac-
contz Ya.d., «i abblamo incon-
trari quando. <& stato bisogno di
liquidare un nostro’ex-socio e da
quel momento sono stati al nostro
fianco in wutti 1 momenti chisve
della nostra avventusa imprendi-
toriales. Fino al momento delia
decisione di vendete agli america-
ni, «Abbiamo strutturato assieme
Poperazione per um.anno intero
. poi ¢i hanno consigliato di farci
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atﬁancare dﬂ 6o stu&m legale per
affrontare il deal»

E cost dattom di Advisa hanno
bussato alla- porm delio stadio De
Ber?s }acchia di Milano., Lo stu-
dio & appasso’ben strutturato per

poter offtige tutte e competenze’
necessarie in un'opeérazione com-

phﬂm mq-fzi'contcmpo non rop-
po “grosso’;.e qumdl dispontbile

a soddisfare le'esigénze, anche lo~

gistiche, del” cliente che voleva es-

sere assistitosul’ pocm da almeno

usn SOCk.

La capacica di soddi isfare. questa.”

esigenza, secondo quanto ﬂguizﬂ
a Toplegal, ha fatio-cadere lz scel-

ta su De Berti invece che suuna

g:ande law firm italizna, -

Sono stati gl avvocart Massimi-
liano Gazzo, Marco Frazzica ¢
Cristina- Fussi ad assistere 1 Bac-
cind al tavolo della tratrativa con
la Appilied, affiancata a sua volta

- dagli avvocati di Lovells

«Gli avvocatily, sottolinea Flisa
Baccini, «sono riusciti: 4 fare da
ponte cultumle ttanoi ¢ g& ameri-
cani. Inoltre; schierando un grup-

.

do di segurci su fuith-d

.Settori & mercaio
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po di professionisti con diverse
specializzaziont sono siael in gra-
frondi di
Guesia compkssa opcrazionen.

_ Per la Baceint, che assieme al snot
Frazelli {Andres,
33 anni} rimarrd nel mansgement

35 annt e Paol,
dellazienda, & stato fondamentale
poter contare su un team di lega-
i capace di wentrare» nella realta

dellimpresa ¢ comprenderne 1
punti di forza per. portare avanti

la trattativa. Per queste aziende
“oemelle” (fondate entrambe nel
19677 comincia un peicorso o~
mune nel business delle energie
alternative sfruttando al meghio
know how costruito dalla Bacct-
ni che ha portato alla creazione di
una tecnologia capace di serigrafa-
re celle fotovoltaiche spesse appe-
na 120 micron, con un gisparmio
del 60 % di silicio. @

Torlrcan A




